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Fest auf zwei Be

Reck Agrartechnik auf kontinuierlichem Wachstumskurs

GARTEN

Wussten Sie, dass die Firma Reck aus Betzenweiler 66

Prozent ihres Umsatzes mit Medizintechnik erzielt? Und

trotzdem ist das Unternehmen der fuhrende deutsche

Anbieter von Giilleriihr- und Silageverteiltechnik. Wir

haben uns fir Sie umgesehen.

5 i5t schon interessant, wie so
E manch erfolgreiche Firmenidee ent-

standen ist. So kam beispielsweise
im Sommer 1969, als die Mondspringe
voan Meill Armstrong Uber die Bildschirme
flackerten, ain befreundeter Landwirt auf
den Unternehmer Anton Reck zu und zet-
erte: Jetzi laufen die da oben auf dem
Mond rum und wir knegen hier unten
noch nicht mal die Gulle aus der Grube.”
Das gab Anton Reck z2u denken, und noch
im selben Jahr waren die ersten Reck
Flussigrmist-Ruhrwerke im Einsatz. ,Bei
uns wird heute noch viel getiftelt und
geforscht,” ist sein Resumee
aus dieser Geschichte, Und

Medizin und Landtechnik

Damit verteilt sich der heutige Umsatz der
Firma Reck zu etwa 66 Prozent auf den
medizinischen und nur zu 34 Prozent auf
den landtechmschen Part. Umsatz und
Ertrag sind wahrend der vergangenen 14
Jahre in beiden Geschaftsfeldern nicht
rasant, aber sehr stetig gestiegen. Die
Wirtschafiskrise und die derzeitige Milch-
preissituation gehen aber auch an der
Firma Reck nicht spurios vorbei, So zeigt
sich 2009 in der Landtechnik zum ersten
mal uberhaupt ein Umsatzminus im un-

Oktober 2009

inen

teren einstelligen Bereich an, Uber ge-
nauere Daten zu Stlckzahlen und Limsatz
schweigt sich der Inhaber allerdings be-
wusst aus

Die Reck Technik GmbH & Co. KG ist mit
ihren 213 Mitarbeitern ain klassisches hit-
telstandsunternehmen und mit sinam
Durchschnittsalter von 34 Jahren ain recht
junges noch dazyu. Rund 120 Personen
sind in der Produktion beschaftigt. Das
Unternehmen hat also eine starke Aus-
richtung in den Vertrieb und in die For-
schung und Entwicklung. Waobei es hier
noch eine verstarkie Trennung der beiden
eingangs erwahnten Sparten gibt. Intern
wird von Reck Agrartechmik und Reck Me-
dizintechnik gesprochen. Eine rechtliche
Trennung gibt es aber nicht, denn in de
Produktion stellen die einzelnen Arbaits-
platze sowohl das Bewegungstherapiege
rat, als auch die landtechnischen Pro-
dukte her. Der ginzelne Arbeitsplatz kann
innerhalb von nur 15 Minuten von der -
nen auf die andere Sparte gewechselt

es schaint sich gelohnt zu
haben, denn heute ist das
schwabische Unternehmen
nach eigener Darstellung
deutscher MarktfGhrer in
allen drel Produktgruppen,
die es fur die Landtechnik
anbietel: Glllemixer, Slalom-
systeme und Silageverteiler.
Allerdings ist das nur eines
vor 2wel Standbeinen. Anton
Reck entwickelte in den
T0ern auch ein Bewegungs-
therapiegerat, das nach
beharrlicher Weiterentwick-
lung heute als  Motomed*
weltwell vertneben wird.

Inhaber Anton Reck mit Elisabeth Falkenstein (i, Foto) leitet gemeinsam mit den drei Geschaftsfubrern (3.-5.v0)
Wolfgang Schilegel, Josef Hugger, Josef Ott das Unternehmen. Alfe drei haben schon als Auszubitdende ibre Kar-
riere bei Reck begonnen. Reinhold Schirmer (1.w.r) leitet das Marketing und den Vertrieh der Reck Agrartechnik
in Deutschiand



Umzatztriger Nummer 1 bei Reck ist
das Bewegungstherapiegerat .Mo-
fomed"™

werdan”, erklart Joseph Oft,
Leiter der Entwicklung und der
Produktion.

Schnelligkeit ist Trumpf

Dabei ist man bei Reck auf zwe)
Starken besonders stolz. Eine
liegt in der groflen Vanantenviel-
falt, die das Unternehmen fir
saine Produkte anbietet und lau-
fand weiterentwickelt. So werden
beispistweise bel den Glllemixerm
tber 1 000 verschiedene Varian-
ten angeboten. Die zweite Starke
gt in der Schnedlighest der Lisfe-
rung. Anton Reck hierzw: 90 Pro-
zent der Bestaliungen werden in-
nerhalb wvon drei Tagen
ausgeliefert. Das ermoglichen wir
uber die Serienproduktion von
Grundbauteilen, wig Gestange,
Propeller und Einschwenkarme.”
Diese Bauteile
werden gela-
ger, und so-
bald der Auf-
trag eingeht,
in Kurzer Zeit
zZusammenge-
satrt und ver-
schickt. Eine
klassische
Fliefbandierti-
aung gibt es im
Betrieb nicht,
Auch grofie Ro-
botermaschinen
oder Laser-

Reck Agrartechnik produziert Spaltenmixer,
M Rihrwerke und Silageverteiler. Das Sorti-
ment wird dabel immer aul aktuelle Enf-
wicklungen angepasse. S0 wurde der Reck-
Turmimixer Mammut {m.) awch fir den

= uberbetrieblichen Einsatz mit schweren
Schleppern weiterentwickelt. Grassilagever
tedler {u.) sind schwenkbar, um die Randbe-
reiche des Silos noch besser zu erreichen
oder im Stall Futter nach zu schieben. Spal-
tenmixer (o) sind eine Losung in Stallen, in
denen die Gulle nicht aptimal nachiduft.

schneidgerate sucht man in den
Fartigungshallen vargebbich: Wir
haben dariber nachgedacht,
aber bei den vielfaltigen Pro-
dukten sind unsere Leute einfach
schnelier”, ist Joseph Ot Uiper-
zeugt. Reck setzt auf eine hohe
Fertigungstiefe, Zugekault wer-
den lediglich Komponenten wie
Getnebe (Comer Industries), Mo-
toren und Gelenkwellan (Walter-
soheid). Joseph Ot Der Vortesl
liegt darin, dass wir so viel flexib-
ler auf Schwankungen auf dem
Markt reagiersn knnen und wi-
tere Mangentrager ausklammem
Wir stellen somit alle drei Monate
eing Bestellplanung fur Rohstoffe
auf, In dem Bereich gab es im ver-
gangenan Jahr aine Verbesserung
bei den Zukaufpreisen. Allerdings
ist der Kostenfaklor Energie wei-
ter gestiegen

Umsatztriger Land-
wirtschaft

Preislich steht Reck die eigenen
Produkte durchaus im oberen
Segment, wobel aber _die Pro-
duktqualitat, Arbaitsleistung so-
wie die Grofle des Produki-
sortiments einzigartig sind.”
Hauptumsatzirdger sind im Be-
reich der Landwirtschafl die Giil-
lemixer, Gelolat von den Grassila-
geverteilern, An dritter Stells
steben die Spaltenmixes

Bet den Gillamixern geht der
Markttrend in Richtung Zapt
wellenantrieh, da die elektrisch
angetriebenen Ruhrgerate
keing vergleichibare Rihrleis-
| tung haben und in der Anscha-

" | fung teurer sind. Fur manche

Das Werksgelande der Firma
Reck (1) wird ror Zeit um
eine sait langem geplante
Halle erweitert. GroBe An-
darungen im Produktions-
atlaul wird es dadurch aber
nicht g'{.'bﬂ'l Das Untermeh-
men setrt auf die Serienpro-
duktion von Grundbautey-
len, Erst wenn der Auftrag
eingeht, wird das Produkt in
der gewonschten Form ru-

speneders Gruben blaibt das Elektroruhrwerk
aber dennoch die bessera Losung, Bel den
zapfwellengetneben Gerdten geht — egal ob
Glllemixer oder Grassilageverteller — der
Trend hin zu starkerer Leistung. Vor zehn
Jahren lagen die betreffenden Trakiordeistun-
gen bei 100 PS. Heute bauen wir schon Rlhr-
werke fir uber 250 P5", sagt Anton Reck
Die vierte bekannte ldee aus dem Hause Reck
sind die Slalomsysterme - ein Begnff. den
Reck sich hat schitzen lassen. Dabei wird die
Gillle unter den Spaltenboden galagert und in
slalomfarmiq angeordneten Kanalen durch
den Gullermxer zur Zrkulabon gebracht. Hies
erflillt Reck zusatzlich die Rolle des Beraters,
denn die Wahl des rnchtigen Rihrwerks ist
abhangig von der jeweiligen Stallkonzeption
Die Firma Reck kann auf die seit 25 Jahren
gesammetten Gllle-Slalom-Erfahrungen zu-
ruckgreifen, Ene kostenlose Beratung mit
Stalleinnchter, Stallplaner oder Landmaschi-
nenhandler von der Bauplanung s hin zur
Inbatriebnahme und noch dariber hingus
zahit sich auf jeden Fall flr den Landwat aus
sagt Reinhold Schirmer, Ledter des Marke-
tngs und des Vertriebs Agrar Inland. Haupt-
kunden sind hier die Planer von grofien Milch-
viahstallen, m Schweinebereich hat sich die
Technik wegen der dor Oblichen Warmstall-
haltung noch mehl alablisd

Fachhandel ist der Schliissel

Insgesamt kommen zircka 70 Prozent der
Reck-Kunden aus der Milchviehhaltung. 55
Prazent der hemesteliten Fabrikate bleiban in
Deutschland, Export-Produkte gehen var
allam in die EL (verstarkt Miederlande, Oster-
reich, Frankreich, Spanien, Schwelz, Skandi
navien sowie nach Japan und Neusesatand)
o nach Kanada und nach Neusasland, In
den einzednen Landem smd Impoiteure tatig
In Deutschland lauft der Vertneb uber 23
Werksvartretungen, Eine davon sitzt im
Stammwerk in Betzenweiler, die (bngen sind
uber ganz Deutschland vertelt. _Fur unsere
Produkte gibt es kein besseres Verriebsys-
tem”, erklart Reinhold Schirmer, LUber die
Werksverretungen emaichen wir gine axtrem
breste Markiabdeckung. Allerdings fabiren wir
dabei aine sirikle Fachhandelsschiene, Der
Landwirt geht mit dem Bedarf zum Fach-
haridier und der wendet sich an die Werksver-
tretung oder an die fachkundigen Berater mit
landwirtschatilicher Praxiserahrung. Unser
Segment st 1lr @inen Fachhandler kein be-
sonders grofer Markt. Dementsprechend hat
erinder Regel auch gar nicht dee Jesit, um sich
in diesen Beraich starker einzuarbaiten.” st
alles Geschaftliche geregell, wird der Mixer
oder der Verteiler zum entsprachenden
Fachhandler oder Endkunden geliefert
Wichtig ist fir Reinhold Schirmer in die-
sem Zusammenhang, dass es bei der
Firma Reck keine direkte Schiene gibt

T

SAMmimengesetrt.

Das ist unser festes Prinzip, Auch wenn
ain Landwirt meint, er konne alles direkt
klaren, dann wird das Geschaft dennoch
Uber den Handler seiner Wahl ablaufen,”
Der ainzige Bereich, in dem es sich bis zu
ainem gewissen Grad anders verhalt, st
der Stallbau - wenn es also um die Sla-
lomsysteme geht, Hier Ubemimmt meis-
tens dar Stalleinrichter die Funktion des
Fachhandels

<Der Fachhandel ist der veridngerte Arm
um Kunden®, arklart Reinhold Schirmer,
(Diese Partnerschalt hat sioh in den vergan-
genen 40 Jahren bewahrt und wird sich
auch weaiter auszahlen, Natlrdich konnte
man auf der direkten Schiene kurzinstig &i-
nen Margentrdger umgehen. Aber diese
Methode wurde mit Sicherheit nur kurzzeitio
funktionieren.” Anton Reck flg! hinzu
ist nicht unser Ziel, innerhalo kurzer Zed
grofie Gewnnezuwachse einzufahren. Das
Wachstum der Firma Reck war imamer ruhig.
aber stetig. Das hatte den Vorteil, dass alles
Schnft fur Schott mitwachsen konnte; Pro-
duktion, Verwaltung und Vertrieb. Schnelle
Gewinne bringen lanafristig nichts. Wir set-
zen weiterhin auf unsere Grundiugenden
Fledd, inefligenz und Ehrdichkeit

Es




